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.Ha repercutido el aumento del iva
en la cuota mensual de sus abonados?

ACTIVA CLUB
José Manuel Aranda

Nuestra decisién ha sido la de
repercutir un 50% el aumento del
IVA en los precios de las cuotas
y el otro 50% asumirlo la empre-
sa.

Este aumento ya esta afectan-
do muchisimo. Hasta el momen-
to, las bajas estan siendo de en-
tre un 18% y un 22% de nuestros
clientes. Y en mi opinion, los pré-
ximos meses seguira bajando el
nimero de socios.

Por supuesto que el gobierno
deberia revisar la decision que han
tomado. Nuestro sector contribu-
ye a que la Seguridad Social no
sufra mas bajas médicas, labo-
rales y a que aumente la salud
de todos aquellos que practican
deporte. En nuestro caso, incluso,
cuando un cliente acude al club,
realizamos un estudio y le ofre-
€emos un servicio de nutricion. Pe-
ro no creo que se revise la deci-
sién que han tomado.

Intentamos paliar el efecto au-
mentando los servios que ofre-
cemos y ampliando los horarios,
incluidos los sabados y domingos.

ATALANTA CLUB

Juan Carlos Gomez-Pantoja

= 7 Las peores
prediccio-
nes que ha-
bia en el
sector se
han cumpli-
§ do con la
4 brutal subi-
da del IVA.
La mayoria
de clubes
tienen un tercio menos de nuevas
inscripciones que el afo pasado,
y un tercio mas de bajas. Ya se es-
t&n produciendo cierres de gim-
nasios, como la de los centros Tu-
tempo en Valencia y Alfafar. Y se-
guirdn mas en los proximos
meses.

En nuestro club hemos reper-
cutido a los sccios el 60% del VA
aumentado y el 40% lo hemos asu-
mido.

La situacion ira a peor hasta fi-
nal de afio. Luego espero que pa-
ra 2013 todo se estabilice. Pero se
ha de calcular la pérdida de un
20% aproximado en la facturacion.
Aquellos gimnasios que no han
podido repercutir el [VA no sé co-
mo lo haréan. No sé si podrén re-
sistir.

“Hemos repercutido un 50% el aumento del IVA en los
precios de las cuotas y el otro 50% lo ha asumido la
empresa”

“Hasta ahora, las bajas estin siendo de entre un 18% y
un 22% de nuestros clientes. Los proxinos meses seguird

bajando el nitmero de socios”

“La mayoria de clubes tienen un tercio menos de nuevas
inscripciones que el aiio pasado, y un tercio mas de bajas”

“Hemos repercutido a los socios el 60% del IVA
aumentado y el 40% lo hemos asumido”

“La subida del IVA deberia revisarse urgentemente. El

gobierno irlandés fue muy rapido y en tres meses vieron

que se habian equivocado. Decidieron bajar el IVA del
13% al 9%”

“Hemos repercutido en el precio el 100% del aumento”

“De los 13 puntos de IVA que han subido, 4 los hemos
repercutido en las cuotas de los socios y el resto lo hemos
asumido™

“Hemos aplicado integramente la subida del IVA a las
cuotas. Pero hicimos una campaiia durante agoste para
que los socios adelantaran las cuotas de seis meses 0 un
aiio y pudieran ahorrarse el nuevo impuesto. Ha
Juncionado muy bien”

Y todo esto sin contar con aque-
llos gimnasios que adelantaron co-
bros de cuotas para que los socios
no pagaran el IVA. Ya veremos c6-
mo empeora todo a partir de que
aesos socios ya se le apliuen las
cuotas con el incremento.

La subida del IVA deberia re-
visarse urgentemente. El gobier-
no irlandés fue muy rapido y en
tres meses vieron que se habian
equivocado. Decidieron bajar el
IVA del 13% al 9%. En Espafia hay
que presionar y transmitir el tra-
bajo que realizamos en el campo
de la salud ya que no nos ven co-
mo un sector estratégico. Por no
hablar de laincidencia que tendra
en el empleo y, aln mas preocu-
pante, en el trabajo juvenil, con
lo mal que esta ya la situacion. Por-
que la mayoria de los instructores
son mujeres y hombres jovenes
que estan viendo codmo se redu-
cen jornadas laborales y se pier-

de empleo ante el cierre y rees-
tructuracion de los gimnasios.

CURVES

Roberto Rodriguez
gl Nuestros

centros de-
portivos
ofrecen
precios po-
pulares,
con marge-
nes reduci-
| dos y no
hemos po-
dido absor-
ber el incremento. Asi que hemos
repercutido en el precio el 100%
del aumento.

La base de socias se esta man-
teniendo cuando hemos explica-
do la situacion, pero si se nota la
repercusion en la captacion de
nuevas clientas. Y ademas se pro-
duce en unas fechas que eran

buenas para el alta de socias.

Las posibles promociones u
ofertas las iremos estudiando en
funcidn de cémo evolucione la si-
tuacion.

Existe la falsa esperanza de que
el gobierno sea receptivo a todas
las explicaciones y exposiciones
que se hacen desde nuestro sec-
tor. Pero no tengo confianza de
que esto sirva para replantearse
la subida del IVA. La Administra-
cion si que se sienta a escuchar,
pero luego dice que no a todo. Es-
tan convencidos de que van ain-
crementar la recaudacion con es-
ta medida.

DENIA CENTRO DE FITNESS
Victoria Acres

Hemos aplicado integramente
la subida del IVA a las cuotas. Pe-
ro la verdad es que hicimos una
campafia durante el mes de agos-
to para que los socios adelanta-
ran las cuotas de seis meses o un
afio y que pudieran ahorrarse el
nuevo impuesto. Y ha funciona-
do muy bien. Asi que, por ahora,
el incremento del IVA no nos ha
afectado porque mucha gente se
acogié a la promocion.

Ahora nos encontramos a la es-
pera de |as altas que se suelen
producir en el mes de octubre. Ya
veremos como responden los
clientes. Si comprobamos que los
datos empeoran con respecto a
otros afios, haremos mas promo-
ciones.

Pensamos que hasta Navidad
la situacidn se mantendra estable,
pero no sabemos qué pasara en
enero ya que, mas 0 menos, coin-
cidira con el fin de los adelantos
que muchos socios han hecho pa-
ra ahorrarse el incremento del IVA.

La decision adoptada por el go-
bierno nos parece fatal para el sec-
tor. Y lo peor es que no veo nin-
guna posibilidad de que se revise.

PAID SPORT CENTER
Marco Blanco

De los 13 puntos de IVA que han
subido, 4 los hemos repercutido
en las cuotas de los socios y el res-
to lo hemaos asumido.

El primer mes de aplicacion ya
ha funcionado fatal. No tanto en
las bajas de socios, ya que no he-
mos aplicado demasiada subida
en la cuota. Pero si se ha nota-
do, y mucho, en las nuevas altas,
que han descendido.

TNESSGYM M las

Preveo que la situacion ird a pe-
or. Sobretodo en el Gltimo trimes-
tre, que sera terrible, en especial
los meses de noviembre y di-
ciembre.

No podemos hacer demasiadas
promociones ni ofertas para in-
tentar compensar la subida. Ya
ofrecemos todos los servicios ima-
ginables, todos los que se pueden,
y con una éptima calidad.

El aumento del IVA nos ha he-
cho muchisimo dafio. Cuidamos
la salud de las personas que acu-
den a nuestros centros y este ser-
vicio colabora en que no aumen-
te tanto el gasto sanitario en el pa-
is.

No revisaran la decision toma-
da. Tienen que mantenerse en la
misma posicion sin ceder, ya que,
sino, el resto de colectivos afec-
tados también con subidas, rei-
vindicarian el mismo trato para
ellos.

WE FITNESS CLUB GRANADA
Jorge J. Yélamos

En nuestro
club hemos
decidido
aplicar la
subida del
| IVA en un
g 100% a to-
das las cuo-

tas.
‘L‘! P Por el mo-
22 | mento no

hemos notado un gran efecto di-
recto con respecto a los socios que
ya estan inscritos en el club. Pe-
ro si ha habido casos en los que
esta subida ha supuesto la deci-
sion de solicitar la baja. Donde si
lo estamos notando mas es en la
captacion de nuevos socios.

Paraintentar paliar esta subida
del IVA tenemos previstas varias
acciones. Pero somos realistas y
sabemos que cualquier promocion
u oferta tiene un efecto cortopla-
cista. Al final la impresion para
el cliente abonado, que es quien
nos permite a todos seguir fun-
cionando, es que se le han subi-
do 5 euros la cuota.

Estoy convencido que deberi-
an bajarse todas las barreras de
entrada existentes para que el ma-
yor porcentaje posible de la po-
blacion haga deporte. Entre estas
barreras esta la subida de los im-
puestos.

Sinceramente, no creo gue ha-
ya ninguna posibilidad de que la
decision del gobierno se revise
ni que el IVA se rebaje. 0

Declaraciones recabadas
por E.J. Martin




