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Los gimnasios pierden misculo

- pLos centros deportivos han perdido la mitad de su més de medio millén de clientes que tenfan ant.es de la pandemia

MATEO L BELARTE. VALENCIA
B «Alborde del precipicioy. Aside-
finenlos gimnasiosvalencianos su
situacién actual derivada dela cri-
sisdel coronavirusydelaoleadade
restricciones que comporta y que
afectan en gran medida a su fun-
cionamiento. Segtin el presidente
delaAsociacién de Centros Depor-
- tivos de la Comunitat Valenciana,
Juan Carlos G6mez-Pantoja, estos
negocios han perdido «en torno al
40 0 50 % de clientes» desde el ini-
cio de la pandemia, tanto a nivel
nacional como autonémico. Tra-
ducido a cifras concretas, el des-
censo rondaria las 250.000 perso-
nas solo en la autonomia, que su-
peraba el medio mill6n de abona-
dos hace escasos meses. '
El desplome también tiene tra-
duccién en términos econémicos:
unos 120 millones de euros seglin
los célculos de la patronal valen-
ciana de centros deportivos. Esta
reduccién de abonados, recuer-
_ dan desde la asociaci6n, también
poneenjaquelosempleos que ge-
nera esta actividad, que superan
los 200.000 solo en la Comunitat
Valenciana. Ademas, estos pues-
tosdetrabajo se concentran en co-
lectivos especialmente necesita-
dos de acceder al mercado labo-
ral: menores de 30 afios y en su
mayorfamujeres, tal comorecuer-
da Gémez-Pantoja.

«El deporte no es un lujo»
«Lasactividadesfisicasydel depor-
teaportanun 1,44 % del PIB nacio-

nalyel 1,5 % del total de los pues-

tos de trabajo que hay en Esparfia»,
afiade. Por eso, los empresariosre-
claman al Gobierno ayudas fisca-
les, concretamentelarebaja del TVA

para el sector, actualmente en el 21
%. «El deporte yla actividad fisica
no son un lujo. Nos comparan con
elalcoholyeltabaco», denuncia. El
ejemplo a seguir, segtinlos propie-
tarios de gimnasios, esta en Portu-
gal, donde el Ejecutivo ha aproba-
do quelasfamilias puedan desgra-
varse hasta 250 euros al afio por ir
al gimnasio.

Los centros deportivos tam-
bién enlazan esta reclamacién
conlos estudios que detallan tan-
to los beneficios del deporte para
lasalud como el ahorro que supo-
ne paralasarcas del Estado quelas
personas practiquen ejercicio. Un
informe de la UPV sefiala que por
cada euroinvertido en deporte ge-
nera siete de ahorro en costes sa-

Un grupo se ejercita en un gimnasio de Valéncia tras su reapertura durante la fase 2.

nitarios. En cualquier caso, G6-

mez-Pantoja remarca que el sec-
tor est4 «contento» por la trascen-
denciaquedesdelasinstituciones
se estd otorgando ala actividad fi-
sicaen tiempos depandemia, que
sehatraducido en 800 millones de
euros en ayudas.

Asimismo, celebra las recientes
palabrasdel presidente del Gobier-
no, Pedro Sanchez, en las que
«considera al sector como un pilar
de la lucha contra el virus por el
gran valor de los beneficios del de-
porte». «Antes éramos 0cio, pero
ahora somos salud. Ha supuesto
un empuje tremendo».

Sobre las causas del descenso
de afluencia a los gimnasios, los
propietarios estiman que se deben
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al «miedo al contagio» més que a
las restricciones impuestas en es-
tos centros. «La mascarilla no in-

~ fluye en la bajada de usuarios»,

apunta Goémez-Pantoja, que lo
vincula alas «noticias alarmistas»
yal «miedo a los espacios interio-
res», ya que algunos no han podi-
do trasladar muchas de sus activi-
dades al aire libre.

Transmitir seguridad

Pero recuerda que «los gimnasios
del siglo XXI no son zulos» y han
hecho una «inversién enorme»
para cumplir con los protocolos,
que reconoce que en la Comunitat
son los «mds laxos» de toda Espa-
na. Los que sihan podido habilitar
espacios abiertos para la préctica

Clientes que se han dado de
baja de los gimnasios
P> Los empresarios calculan
.. que desde el inicio de Ia pan-
. demia los centros deportivos
- han perdido entreun 40y un =
50 % de clientes.

deportiva han tenido una «gran
acogida porque generan seguri-
dady». Elpadel olas piscinasretrac-
tiles son algunos de los ejemplos
que menciona Gémez-Pantoja.

Para combatir ese temor del
usuario, los empresarios apelan a
la «comunicacién» con el cliente y
elempleado para «explicarlasme-
didasadoptadas», queson «masde
las exigidas» por Sanidad. Por
ejemplo, han ampliado de 1,5 a 2
metros la distancia interpersonal
—hasta 4 metros si es en activida-
des acudticas— y han revisado los
sistemas de ventilacién para cum-
plir los requisitos.

En cuanto al futuro, Gémez-
Pantoja se muestra muy optimista.
«Conlavacuna volveran los que se
fueron y muchos mds», vaticina.
«Va a ser un boom porque todo el
mundosevaaquerer cuidar», para
lo que reconoce que ser4 funda-
mental la tarea de «conciencia-
cién» del Estado.




